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Unser Mandant ist spezialisiert auf die Entwicklung Kunststoff basierender Losungen in der
Mikrosystemtechnik. Die hergestellten Produkte finden Anwendung im Bereich der medizini-
schen Diagnostik und Analytik. Zu dem Kundenkreis zahlen sowohl die etablierten ,Player”
dieser Branche als auch neue innovative Unternehmen auf nationaler und internationaler Ebe-
ne. Der Standort des Unternehmens befindet sich in Siidwestdeutschland.

Zur Verstarkung des Teams und zur Gewinnung weiterer Marktanteile suchen wir den tech-
nisch orientierten Verkaufer als

Key Account Manager (m/w)
-Microsystemtechnik-

Ihr Qualifikationsprofil

» Abgeschlossenes technisches Studium als Dipl.-Ing. bevorzugt im Bereich der Kunst-
stofftechnik oder adaquate naturwissenschaftliche Studiengange der Biologie,
Chemie oder Physik (FH / TH oder Bachelor / Master)

» Mindestens 2 Jahre Berufserfahrung mit nachweisbaren Erfolgen im Vertrieb der
Kunststofftechnik - idealerweise mikrofluidischer Anwendungen bzw. medizintech-
nischer Kunststoffprodukte

» Kenntnisse in der Anwendungstechnik mit Produkten der Diagnostik/Analytik

» Kaufmannische Zusatzausbildung wéare wiinschenswert

 Erfahrung im internationalen Projektmanagement

» Ausgepragte Fahigkeit unternehmerisch zu denken und zu handeln

* Sie besitzen die Fahigkeit im Team zu arbeiten und sind entsprechend motiviert

* Selbststandige, eigenverantwortliche und strukturierte Arbeitsweise

» Sehr gute Kommunikations- und hohe Teamféahigkeit — persdnlich Uberzeugend

» Perfekte Englischkenntnisse in Wort und Schrift sind unbedingte Voraussetzung, wei-
tere Fremdsprachenkenntnisse sind willkommen

* Hohe Reisebereitschaft auch international

Ihr Aufgabenbereich

« Akquisition neuer Kunden flr Produktions- und Entwicklungsauftréage

* Internationale Betreuung und fachliche Beratung eines technisch versierten Kunden-
kreises auf allen Hierarchie-Ebenen

« Vertragsverhandlungen mit Kunden

* Repréasentation des Unternehmens auf internationalen Messen und Symposien

* Umsetzung der Kundenanforderung in Kooperation mit den technischen Abteilungen

Es erwartet Sie ein junges, aufgeschlossenes Team und eine moderne, innovative Produkti-
onstechnologie eines expandierenden Unternehmens. Geboten wird eine technische Ver-
triebsposition und eine attraktive leistungsbezogenen Vergitung, inklusive einem neutralen
Firmenwagen - auch zur privaten Nutzung.

Ihre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen richten Sie bitte an die Weider AG, Frau Iris
Reinhardt, Kaiser-Friedrich-Promenade 89, 61348 Bad Homburg oder an karriere@weider.de.
Gerne kdnnen Sie sich hier auch online bewerben.
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